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บทท่ี ๔ 
 

แนวทางการเสริมสร้างคุณค่าการผลิตเคร่ืองปั้นดินเผาของชุมชนบ้านเหมืองกุง 
 
  การศึกษาวิจัยเร่ือง “แนวทางการเสริมสร้างคุณค่าการผลิตเคร่ืองป้ันดินเผา ของชุมชน
บ้านเหมืองกุง ต าบลหนองควาย อ าเภอหางดง จังหวัดเชียงใหม่” ในบทท่ี ๒ ผู้วิจัยได้ท าการศึกษาถึง
สภาพท่ัวไปของการผลิตเคร่ืองป้ันดินเผา ของชุมชนบ้านเหมืองกุง ต าบลหนองควาย อ าเภอหางดง 
จังหวัดเชียงใหม่ ในบทท่ี ๓ ได้ศึกษาถึงสาเหตุและปัญหาของการผลิตเคร่ืองป้ันดินเผา และในบทท่ี ๔ 
ได้ศึกษาแนวทางการเสริมสร้างคุณค่าการผลิตเคร่ืองป้ันดินเผา ของชุมชนบ้านเหมืองกุง ต าบลหนอง
ควาย อ าเภอหางดง จังหวัดเชียงใหม่ โดยวิธีการสัมภาษณ์จากผู้ให้ข้อมูลหลักส าคัญ ซ่ึงผู้วิจัยได้ท า
การสังเคราะห์บทสัมภาษณ์โดยมีรายละเอียด ดังนี้ 
 
๔.๑ แนวทางการเสริมสร้างคุณค่าการผลิตเครื่องปั้นดินเผา ของชุมชนบ้านเหมืองกุง ต าบล
หนองควาย อ าเภอหางดง จังหวัดเชียงใหม่ 
  ๑) ความคิดเห็นจากการสัมภาษณ์เจ้าของโรงงาน และสล่าปั้น ต่อแนวทางการ
เสริมสร้างคุณค่าการผลิตเครื่องปั้นดินเผา ของชุมชนบ้านเหมืองกุง ต าบลหนองควาย อ าเภอหาง
ดง จังหวัดเชียงใหม่ 
  จากการสัมภาษณ์ผู้ให้ข้อมูลหลักท่ีส าคัญเก่ียวกับแนวทางการเสริมสร้างคุณค่าการผลิต
เคร่ืองป้ันดินเผา ของชุมชนบ้านเหมืองกุง ต าบลหนองควาย อ าเภอหางดง จังหวัดเชียงใหม่ มีความ
คิดเห็นไปในแนวเดียวกัน กล่าวคือ แนวทางการสร้างสร้างคุณค่าการผลิตเคร่ืองป้ันดินเผานั้นหากต้อง
มีการพัฒนาต้องค านึงถึงปัจจัยท่ีส่งผลกระทบท้ังหลายด้วยคือ  
  ๑) ด้านการผลิตบางโรงงานยังไม่สามารถควบคุมการผลิตให้มีความแข็งแกร่งได้เพราะว่า
การหาแหล่งดินยังไม่มีความมั่นคงต้องเปล่ียนแหล่งดินอยู่บ่อยๆ ซ่ึงมีความสอดคล้องกับผู้ให้ข้อมูล
หลักส าคัญกล่าวว่า “สมัยก่อนเคยใช้แหล่งดินท่ีอ าเภอสันป่าตอง บ้านน้ าบ่อหลวงซ่ึงเป็นแหล่งดินท่ีดี
มีคุณภาพมากต่อมาระยะหลังเจ้าของบ่อดินได้ขายท่ีดินให้กับนายทุนจึงท าให้ต้องหาแหล่งดินใหม่อยู่
เร่ือยๆ บ่อดินบางบ่อก็ดีบางบ่อก็ไม่ดี ทุกวันนี้ต้องอาศัยคนขุดดิน หรือรถบรรทุกดิน (รถดั้ม) เวลาเจอ
แหล่งดินหรือบ่อดินตรงไหนน่าจะดีก็จะมาบอกให้กับโรงงานๆก็จะส่ังซ้ือ ซ่ึงไม่สามารถรู้ได้ว่าดินนั้น
จะดีหรือไม่ดี ก็ต้องจ่ายเงินเป็นต้น”๑ และอีกประการหนึ่งแหล่งบางแหล่งก็จ าเป็นต้องใช้ทราย
ละเอียดผสมอีกทีถึงจะท าให้มีความแข็งแกร่ง ไม่แตกร้าวเวลาเผาเป็นต้นผู้ให้ข้อมูลหลักส าคัญกล่าว
ว่า “เหตุท่ีโรงงานของตนสามารถอยู่ได้มาจนถึงทุกวันนี้ได้  ต้องอาศัยความช านาญความรู้จากการ

                                               

 ๑ สัมภาษณ์  นางสุพัตร วงค์จา, เจ้าของโรงงาน และสล่าปั้นหม้อ ชุมชนบ้านเหมืองกุง ,  วันที่  ๖ 
กรกฎาคม ๒๕๖๐. 



 
 

๘๐ 

เรียนรู้มาจากบรรพบุรุษ รู้ว่าดินชนิดใดจะต้องผสมทรายเท่าไหร่ถึงจะไม่ท าให้เวลาเผาออกมาแล้ว
เสียหายเป็นต้น”๒ 
  ดังนั้นในประเด็นด้านการผลิตท่ีจะสามารถพัฒนาให้ได้มาตรฐานในการผลิตเพื่อเป็นท่ี
ยอมรับของผู้บริโภค และตรงตามความต้องการของตลาดนั้น ส าหรับบางโรงงานท่ียังไม่สามารถ
ควบคุมการผลิตได้นั้นควรจะต้องหาแนวทางเพื่อการพัฒนาให้ได้คุณภาพคือ ๑.เมื่อเจอแหล่งดิน  
ผลิตออกมาแล้วเกิดความเสียหายจากการเผาควรปรึกษาโรงงานท่ีช านาญ หรือปรึกษาหน่วยงานท่ี
เก่ียวข้องในการส่งเสริมจากหน่วยงานภาครัฐ เช่นกรมส่งเสริมอุตสาหกรรม หรือมหาวิทยาลัยท่ี
ท างานด้านวิจัยเร่ืองดินเพื่อน าดินไปทดลอง หรือท าการศึกษาจากงานวิจัยท่ีเก่ียวข้องแล้วน ามา
ทดลองเป็นต้น 
  ๒) ด้านความต้องการของผู้บริโภค และตลาดมีความส าคัญต่อการผลิต และการพัฒนา
รูปแบบใหม่เป็นอย่างมากเพราะว่าการพัฒนานั้นตรงตามความต้องการของตลาดหรือไม่ นักออกแบบ
หรือช่างศิลปะก็จะมีหัวคิดอีกแบบคือจะต้องออกแบบรูปแบบท่ีไม่เหมือนใคร ออกแบบให้แตกต่าง
จากคนอ่ืน ผลการพัฒนาออกมาจ าหน่ายไม่ได้หรือจ าหน่ายได้ก็น้อย ส่วนนักการตลาดก็จะมีหัวคิดอีก
แบบหนึ่ง คือผลิตรูปแบบเดิม ๆนั้นแหละขายได้ และมียอดการออเดอร์ตลอด ซ่ึงไม่มีการพัฒนาเลย
อยู่รูปแบบไหนก่ีปีก็รูปแบบนั้น จะสวนทางกับนักออกแบบท่ีต้องการให้มีการพัฒนาการเปล่ียนแปลง
ของผลิตภัณฑ์ตลอดเวลานั้นเอง แนวทางการเสริมสร้างนั้นเป็นสิ่งท่ีสามารถท าได้ แต่จะต้องค่อยเป็น
ค่อยไป เพราะว่าทุกวันนี้จะต้องพึ่งตนเองมากกว่าพึ่งพาคนอ่ืน หรือพึ่งพาหน่วยงานของรัฐ หน่วยงาน
ของรัฐมีบ้างท่ีเข้ามาส่งเสริมแต่ก็ยังไม่พอกับความต้องการของกลุ่มเคร่ืองป้ันดินเผาอยู่ดี หน่วยงาน
ส่งเสริมได้เฉพาะในนามกลุ่มเท่านั้น ส่วนในนามผู้ประกอบการเดี่ยวรัฐไม่สามารถส่งเสริมได้ ชุมชน
บ้านเหมืองกุงจดทะเบียนในนาม “วิสาหกิจชุมชนกลุ่มหัตถกรรมเคร่ืองป้ันดินเผาบ้านเหมืองกุง”     
มีนายวุฒิ เตชะแก้ว เป็นประธานกลุ่ม         งบส่งเสริมแต่ละคร้ังท่ีลงมาในกลุ่มได้แค่บริหารในกลุ่ม
เท่านั้นซ่ึงน้อยมากส าหรับการท่ีจะน ามาพัฒนา  
  ในอนาคตหากส้ินสล่าป้ันชุดปัจจุบันนี้แล้วยังไม่ รู้ว่าแนวทางการเสริมสร้างการผลิต
เคร่ืองป้ันดินเผาจะออกมาในทิศทางใด เช่นเดียวกับผู้ให้ข้อมูลหลักส าคัญกล่าวว่า “ในอนาคตอาจจะ
มีคนรุ่นหลังท่ีจะมาท างานเคร่ืองป้ันต่อหากไม่มีประสบการณ์ในการป้ัน อาจจะใช้วิธีการท าพิมพ์ หรือ
โมก็มีโอกาสเป็นได้ ซ่ึงจะเหมือนกับจังหวัดอ่ืน ๆ ท่ีมีการผลิตเคร่ืองป้ันดินเผาแต่หล่อด้วยโม หากจะ
หวังว่าจะมีสล่าป้ันเกิดขึ้นใหม่นั้นคงไม่มีแน่นอน ส าหรับชุมชนบ้านเหมืองกุง แต่ท้องท่ีอ่ืนก็ไม่แน่”๓        
  ฉะนั้นในประเด็นนี้ ผู้ผลิตจะต้องน าเอารูปแบบผลิตภัณฑ์เก่าท่ีสามารถจ าหน่ายได้ดีอยู่
แล้ว น ามาประสานกับแนวคิดของนักออกแบบเพื่อปรับเปล่ียนหรือเพิ่มเติมประโยชน์การใช้สอย   
และลวดลายเข้าอีกที เช่นหม้อน้ าดื่มขายดีอยู่แล้วก็สามารถน ามาปรับตรงฝาท าให้สนิทเพราะของเดิม
ไม่เน้นความสนิทเพียงแต่ท าฝาเพื่อปิดกันฝุ่นละอองตกเข้าข้างในหม้อน้ าเฉยๆไม่ได้กันอากาศหรือ
ความชื้นเข้า แล้วท าการเคลือบน้ าเคลือบหรือน้ ายาเคลือบแข็งชนิดใส่น้ าแล้วดื่มได้ ก็สามารถส่งขาย
                                               

 ๒สัมภาษณ์  นายสัญญา บุญหมั่น, เจ้าของโรงงาน และสล่าปั้นหม้อ ชุมชนบ้านเหมืองกุง ,  วันที่ ๖ 
กรกฎาคม ๒๕๖๐. 

 ๓สัมภาษณ์  นางกานต์สินี สิงห์ฆะพัฒน์ , ผู้ประกอบการ/ร้านค้าชุมชนบ้านเหมืองกุง, วันที่  ๗ 
กรกฎาคม ๒๕๖๐. 



 
 

๘๑ 

ไปยังประเทศจีนได้แล้ว (เพราะว่าคนจีนชอบน าโอ่งมาใส่ใบชาแห้ง) แต่ถ้าหากไม่เคลือบหรือฝาไม่
สนิทจะท าให้อากาศเข้าสู่ภายในโอ่งได้ท าให้ใบชาเสียรสชาติได้ อีกประการหนึ่งหม้อน้ าท่ีเคยใส่ก๊อก
น้ าสมัยก่อนเคยผลิตออกมาจ าหน่ายแต่ปัจจุบันไม่มีเลย ผู้วิจัยมีแนวทางว่าควรพัฒนาต่อเพราะเห็นว่า
ยังมีผู้บริโภคจ านวนหนึ่งชอบท่ีจะใช้หม้อน้ าดินแต่เพื่อความสะดวกใช้วิธีเปิดก๊อกเอาเหมือนกับคูเลอร์ 
แต่จะต้องพัฒนาตรงท่ีก๊อก เพราะว่าสมัยก่อนใช้ก๊อกน้ าแบบธรรมดาใช้นานไปอาจเกิดสนิม แต่ใน
ปัจจุบันมีก๊อกน้ าทองเหลืองท่ีเคลือบเงามันอย่างดีจ าหน่ายแล้วสวยงามมากหากน ามาติดบนหม้อน้ า
จ าท าให้หม้อน้ านั้นมีคุณค่ามากยิ่งขึ้นสามารถส่งจ าหน่ายประเทศเพื่อนบ้านได้อีกด้วยเพราะว่าเดี๋ยวนี้
มผู้ีบริโภคนิยมดื่มน้ าจากภาชนะท่ีใช้วัสดุท่ีท ามาจากธรรมชาติ และเน้นเร่ืองสารเคมีตกค้าง ฉะนั้นจึง
เป็นโอกาสท่ีควรพัฒนาเป็นอย่างมาก 
  ส่วนในประเด็นเร่ืองการสืบทอดภูมิปัญญานั้นผู้วิจัยเห็นว่าโรงงานแต่ละโรงงานควรจะหา
แนวทางสร้างแรงจูงใจให้กับผู้ท่ีสนใจอยากจะรับการถ่ายทอดภูมิปัญญานี้โดยการ ๑.การสร้างชิ้นงาน
ใหม่ท่ีได้มาจากแหล่งอ่ืนๆ หรือต่างๆจังหวัด ท่ีบ่งบอกถึงเร่ืองราวต่างๆความเป็นมาต่างๆเช่นการ
น าเอาลวดลายของเคร่ืองป้ันดินเผาบ้านเชียงมาประสมผสานกันกับลวดลายของท้องถิ่นเพื่อให้เกิด
เป็นชิ้นงานใหม่ๆ หรือน าเอารูปแบบสมัยโบราณมาประยุกต์เพื่อให้เกิดเร่ืองราวความเป็นมาเป็นต้น 
จะท าให้ผู้ท่ีสนใจในการป้ันไม่เกิดความจ าเจแต่แบบเดิมๆ ๒.ควรให้ลูกหลานท่ีไม่สนใจแล้ว ไปท างาน
ท่ีอ่ืนแล้ว เข้ามามีส่วนร่วมบ้างในบางเร่ืองเช่น คนรุ่นใหม่เก่งทางด้านโซเชียลเน็ตเวิร์ค ก็ให้เขาน าเอา
ผลิตภัณฑ์เคร่ืองป้ันดินเผาไปลงจ าหน่ายแบบออนไลน์ หรือประชาสัมพันธ์ทางออนไลน์ให้เป็นต้น 
หากได้ผลก าไรจากการจ าหน่ายก็ให้ผลตอบแทนเขาด้วยเงินบ้าง ซ่ึงจะท าให้เขารู้สึกเหมือนกับว่าเขา
ได้มีส่วนร่วมด้วย และยกย่องเขาเมื่อเขามีส่วนร่วมช่วยลงประชาสัมพันธ์หรือในเร่ืองอ่ืน จะท าให้เขามี
ความผูกพันกับเคร่ืองป้ันดินเผา ในท่ีสุดเขาจะเป็นผู้สืบทอดภูมิปัญญาไปโดยไม่รู้ตัว ๓.ให้โอกาสกับ
นักป้ันรุ่นเก่าท่ีลาวงการไปท างานท่ีอ่ืน พอถึงเวลาแก่ตัวลงไม่สามารถท างานท่ีตนเองท าอยู่ในขณะนั้น
ได้ ก็ให้โอกาสเขาเข้ามาท างานป้ันเหมือนเดิมโดยไม่คิดว่า ความสามารถจะสู้คนรุ่นใหม่ได้เป็นต้น 
แนวทางแก้ไขปัญหาต่างๆท่ีกล่าวมานี้อาจเป็นแนวทางท่ีสามารถแก้ไขปัญหาเร่ืองแรงงานในอนาคต
ได้  
  ๓) เร่ืองรองจากความต้องการของผู้บริโภคและตลาดมีความส าคัญต่อการผลิต คือต้นทุน
ในการผลิตจะต้องไม่แพงจนเกินไป เพราะเป็นตัวแปรท่ีส าคัญในการเสริมสร้างคุณค่าการผลิต
เคร่ืองป้ันดินเผา ดังผู้ให้ข้อมูลหลักท่ีส าคัญกล่าวว่า “การพัฒนาท่ีมุ่งเน้นการเสริมสร้างคุณค่านั้น 
พัฒนาได้แต่ต้องพัฒนาควบคู่ไปกับความต้องการของผู้บริโภคด้วย ซ่ึงผู้บริโภคทุกวันนี้จะตัดสินใจซ้ือ
ส่ิงของแต่ละชิ้น ต้องค านึงถึงประโยชน์ใช้สอย ราคาต้องไม่แพงจนเกินไป เพราะทุกวันนี้ผลิตภัณฑ์
บางชนิดมีผลิตภัณฑ์ท่ีสามารถน ามาใช้ทดแทนกันได้ ฉะนั้นผู้ผลิตเองต้องค านึงถึงผู้บริโภคด้วยหากตั้ง
ราคาแพงเกินไปเขาก็ไม่ซ้ือ แต่หากว่าตั้งราคาต่ าเกินก็ท าให้ขาดทุน โรงงานก็อยู่ไม่ได้ ต้องพอดี ๆ   
ถึงยังไงผู้ประกอบการโรงงานทุกโรงงานก็ยังยึดถือหลักธรรมในพระพุทธศาสนาในการ สัมมาอาชีวะ 
คือมีการประกอบอาชีพท่ีซ่ือสัตย์ สุจริต และยุติธรรม อยู่แล้ว”๔  กล่าวถึงการศึกษาดูงานไม่ว่าจะเป็น
การศึกษาดูงานต่างประเทศหรือการศึกษาดูงานภายในประเทศก็ตามหน่วยงานภาครัฐหรือหน่วยงาน

                                               

 ๔สัมภาษณ์  นางอุไร บุญหมั่น, เจ้าของโรงงาน ชุมชนบ้านเหมืองกุง,    วันที่  ๖ กรกฎาคม  ๒๕๖๐. 



 
 

๘๒ 

ท่ีมีส่วนเก่ียวข้องควรจัดให้มีการศึกษาดูงานอย่างสม่ าเสมอเพื่อเป็นแนวทางสู่การพัฒนาท่ีมีศักยภาพ
ให้แก่ชุมชนอีกช่องทางหนึ่ง ซ่ึงมีความเห็นสอดคล้องกับผู้ให้ข้อมูลหลักส าคัญกล่าวว่า “เพราะว่าการ
ท่ีได้ออกไปเรียน รู้ไปเห็นการท างานของแต่ละจังหวัดแต่ละประเทศนั้นถือว่าเป็นการสะสม
ประสบการณ์อย่างดีอีกรูปแบบหนึ่ง ได้เห็น ได้เรียนรู้และน ากลับมาพัฒนาให้กับชุมชนของตนเอง”๕  
  ฉะนั้นผู้ประกอบการด้านการผลิตจะต้องหาแนวทางลดต้นทุนการผลิตให้ได้ เช่นเดิมเคย
ผลิตด้วยมือ (การป้ันด้วยมือ) จะต้องพัฒนามาเป็นการผลิตด้วยโม (ผลิตภัณฑ์บางอย่างท่ีสามารถใช้
โมได้) เพื่อท่ีจะได้ผลผลิตต่อวัน ต่อคร้ังได้จ านวนมากๆ ในเมื่อต้นทุนลดเราก็สามารถยืนราคาเดิมได้
โดยไม่จ าเป็นต้องขึ้นราคาผลิตภัณฑ์นั้นๆ และยังเป็นการจ าหน่ายแบบความซ่ือสัตย์ยุติธรรมตามหลัก
ขององค์สมเด็จพระสัมมาสัมพุทธเจ้าอีกด้วยไม่ได้ยืนราคาเดิมแต่ไปลดต้นทุนด้านการเผาต่ าใช้
เชื้อเพลิงปริมาณน้อยคือส่ิงนี้ผลิตภัณฑ์จะไม่ได้มาตรฐานแตกหักง่ายเป็นต้น 
  การผลิตด้วยวิธีการท าโมเป็นต้นแบบนั้นมีความจ าเป็นอย่างยิ่งท่ีจะต้องศึกษาความรู้
เพิ่มเติมให้มากเพราะว่าต้องอาศัยการเรียนรู้จากการศึกษาดูงาน หรือเรียนรู้จากสถาบันโดยตรง 
ฉะนั้นผู้ประกอบการจะต้องอาศัยการจดทะเบียนเป็นกลุ่มผู้ผลิตเคร่ืองป้ันดินเผาของชุมชน โดยการ
เขียนโครงการถึงหน่วยงานท่ีเก่ียวข้องเช่น ส านักงานพัฒนาชุมชน หรืออุตสาหกรรมจังหวัดเป็นต้น
เพื่อยืนความจ านงว่าทางกลุ่มอยากจะพัฒนาการผลิตเคร่ืองป้ันดินเผาจึงขอความอนุเคราะห์
หน่วยงานพาไปศึกษาดูงานดังต่างจังหวัด หรือไม่ก็เน้นดูงานยังโรงงานท่ีผลิตแบบการหล่อด้วยโมเป็น
ต้น เพื่อจะได้น าเอาความรู้หรือแนวทางมาปรับใช้กับกลุ่มผลิตเคร่ืองป้ันดินเผาของชุมชน หรือโรงงาน
ของตนได้ 
  ๒) ความคิดเห็นจากการสัมภาษณ์ ผู้ประกอบการ/ร้านค้าชุมชน ต่อแนวทางการ
เสริมสร้างคุณค่าการผลิตเครื่องปั้นดินเผา ของชุมชนบ้านเหมืองกุง ต าบลหนองควาย อ าเภอหาง
ดง จังหวัดเชียงใหม่  
  จากการสัมภาษณ์ผู้ให้ข้อมูลหลักท่ีส าคัญเก่ียวกับแนวทางการเสริมสร้างคุณค่าการผลิต
เคร่ืองป้ันดินเผา ของชุมชนบ้านเหมืองกุง ต าบลหนองควาย อ าเภอหางดง จังหวัดเชียงใหม่ มีความ
คิดเห็นไปในแนวทางเดียวกัน กล่าวคือ แนวทางการสร้างสร้างคุณค่าการผลิตเคร่ืองป้ันดินเผาส าหรับ
การตลาดแนวโน้มในอนาคตขึ้นอยู่กับปัจจัยหลายประการ ดังเช่นผู้ให้ข้อมูลหลักส าคัญกล่าวว่า  
“หากในอนาคตไม่เกิน ๑๐ ปีข้างหน้า สล่าป้ันอาจจะสูญหายไปไม่มีคนรุ่นหลังสืบทอดภูมิปัญญา    
ดั่งเดิม การตลาดย่อมเกิดขึ้นไม่ได้เช่นกัน การตลาดเป็นเสมือนเงาของการผลิต ท่ีกล่าวมานี้เป็นการ
คาดคะเนส าห รับอนาคตของการผลิตเค ร่ืองป้ันดินเผาของชุมชน บ้านเหมืองกุงเท่านั้น ”๖            
ส่วนแนวทางการตลาดในปัจจุบันอาศัยหน้าร้านค้าชุมชนเพ่ือจ าหน่าย และฐานลูกค้าเดิมท่ีเคยซ้ือขาย
กันมาตั้งแต่หลายปีเท่านั้นซ่ึงผู้ให้ข้อมูลหลักส าคัญให้ความเห็นว่า “อยากให้ภาครัฐเข้ามาส่งเสริม
จัดหาสถานท่ีจ าหน่ายให้กับทางผู้ประกอบการร้านค้าชุมชนบ้านเหมืองกุง และช่วยส่งเสริมด้านการ
ประชาสัมพันธ์ตลอดจนหาช่องทางในการเปิดกว้างกับการตลาดทุกรูปแบบไม่ว่าจะเ ป็นตลาด

                                               

 ๕สัมภาษณ์  นางบัวไหล  บุญเติง, เจ้าของโรงงาน ชุมชนบ้านเหมืองกุง,  วันที่ ๑๒ กรกฎาคม ๒๕๖๐. 
 ๖สัมภาษณ์  นางกานต์สินี สิงห์ฆะพัฒน์ , ผู้ประกอบการ/ร้านค้าชุมชนบ้านเหมืองกุง,  วันที่  ๗ 
กรกฎาคม ๒๕๖๐. 



 
 

๘๓ 

ออนไลน์ ตลาดสากลทั้งภายนอกประเทศ และภายในประเทศด้วย ”๗  อุปสรรคในการท า
การตลาดในปัจจุบันติดปัญหาบางสิ่งบางอย่าง จากการสัมภาษณ์ผู้ให้ข้อมูลหลักส าคัญกล่าวว่า 
“ผู้ประกอบการร้านค้าร่วมถึงเจ้าของโรงงานที่เปิด ร้านจ าหน่ายผลิตภัณฑ์เคร่ืองป้ันดินเผามักจะ
ลวงราคากันเอง คือ ขายในราคาท่ีไม่เท่ากันบ้างจึงส่งผลกระทบต่อการท าการตลาดเป็นอย่างยิ่ง 
ลูกค้าหรือผู้บริโภคเกิดการมีอ านาจในการต่อรองมากขึ้น เช่นหากเจ้าหนึ่งไม่ขายอีกเจ้าหนึ่งขายท าให้
เสียราคา ผลก าไรย่อมลดลง ถ้าเป็นไปได้อยากให้หันหน้าเข้าหากันท าการตกลงหาข้อยุติกับราคาท่ี
ขายอย่างเป็นธรรม ได้ประโยชน์ท้ังผู้ขาย และท้ังผู้ซ้ือ”๘ การท าธุรกิจในปัจจุบันมีความจ าเป็นอย่าง
ยิ่ งท่ี จะต้องหาแนวทางแ ก้ไขปัญหาร่วมกัน  ซ่ึงสอดคล้องกับ ผู้ ให้ข้อมู ลหลักส าคัญกล่าว่า          
“ความต้องการของผู้บริโภคในปัจจุบันโดยส่วนใหญ่แล้วจะเป็นผู้บริโภคเพื่อประดับเสียมากกว่าการ
น าไปใช้จริง จะมีเฉพาะผลิตภัณฑ์บางชนิดเท่านั้นท่ีผู้บริโภคน าไปใช้จริง เช่น หากผู้บริโภคเป็น
ผู้สูงอายุ หรืออายุเลยกลางคนขึ้นไปซ้ือน้ าต้น นั้นแสดงว่าน าไปใช้จริงคือใส่น้ าเพื่อดื่มจริง เพราะว่าตัว
ของผู้บริโภครายนั้นเคยใช้สอยจริงมาก่อนในอดีตเป็นต้น หากผู้บริโภครายใดท่ีมีอายุต่ ากว่ากลางคน
ลงมาซ้ือน้ าต้น หรือโคนโทไปนั้น แสดงว่าน าไปเพื่อการตกแต่งบ้านเรือน สวนหย่อมหรือเพื่อประดับ
เป็นต้น ฉะนั้นราคาท่ีขายจึงไม่เป็นสาเหตุของการเปรียบเทียบราคากันมากสักเท่าไหร่”๙  
  การคาดคะเนและการแบ่งแยกเคร่ืองป้ันดินเผาท่ีผลิตออกจากชุมชนบ้านเหมืองกุง     
ของการบริโภค ผู้ให้ข้อมูลหลักส าคัญกล่าวว่า “หากแยกเป็นประเภทแล้ว ท่ีน าไปใช้จริงๆไม่เกิน 
๑๐% ส่วนมากจะซ้ือไปเพื่อการประดับตกแต่งเป็นส่วนใหญ่ ไม่ว่าจะเป็นโรงแรม รีสอร์ท ร้านค้า หรือ
แม้แต่บ้านหลังสวย ๆงาม ๆ ตามหมู่บ้านจัดสรรท่ัวไปก็น าไปใช้ในการประดับตกแต่งท้ังส้ิน ไม่ต่ ากว่า 
๙๐% ของการบริโภคก็ว่าได้ ทุกวันนี้ผู้ประกอบการต่างหันมาพัฒนางานเคร่ืองป้ันดินเผาในรูปแบบท่ี
คล้าย ๆ กันโดยจะมุ่งเน้นความต้องการของผู้บริโภคเป็นหลัก”๑๐ 
  ในประเด็นเร่ืองการตลาดนั้นผู้ให้ข้อมูลหลักส าคัญกล่าวว่าในอีกสิบปีข้างหน้าชุมชนบ้าน
เหมืองกุง อาจจะขาดสล่าป้ันหม้อและการตลาดก็อาจจะสูญหายไปตามสล่าป้ันหม้อนั้นก็เป็นได้ ผู้วิจัย
เห็นว่ายังมีแนวทางอยู่บ้างเพื่อไม่ให้สูญหายท้ังสล่าป้ันหม้อ และสูญหายท้ังด้านธุรกิจด้านการตลาด
คือ  
  (๑). สล่าป้ันหม้อจะไม่สูญหายพอมีแนวทางตามท่ีได้ให้แนวทางไว้ตั้งแต่ต้นคือ การสร้าง
แรงจูงใจให้กับคนรุ่นใหม่ การให้โอกาสคนรุ่นเก่าได้มีโอกาสกลับมาใช้วิชาเดิมโดยไม่ดูถูกเขา         
หารูปแบบใหม่ๆมาให้สล่าป้ันเพ่ือไม่ให้จ าเจกับงานเดิมๆ ท าให้เกิดแนวคิดใหม่ๆอยู่ตลอดเวลา  

                                               

 ๗สัมภาษณ์  นางโสภา วงค์มุญตา, ผู้ประกอบการ/ร้านค้าชุมชนบ้านเหมืองกุง, วันที่  ๗ กรกฎาคม 
๒๕๖๐. 
 ๘สัมภาษณ์  นางกานต์สินี สิงห์ฆะพัฒน์ , ผู้ประกอบการ/ร้านค้าชุมชนบ้านเหมืองกุง , วันที่  ๗ 
กรกฎาคม ๒๕๖๐. 
 ๙สัมภาษณ์  นางโสภา วงค์มุญตา, ผู้ประกอบการ/ร้านค้าชุมชนบ้ านเหมืองกุง, วันที่  ๗ กรกฎาคม 
๒๕๖๐. 
 ๑๐สัมภาษณ์  นางสุภาภรณ์ แสงจันทร์, ผู้ประกอบการ/ร้านค้าชุมชนบ้านเหมืองกุง, วันที่ ๗ กรกฎาคม 
๒๕๖๐. 



 
 

๘๔ 

  (๒). ผู้ประกอบการร้านค้าชุมชน หรือเจ้าของโรงงานต้องหาแนวทางเสริมสร้างด้าน
การตลาดให้มากเพราะเป็นหัวใจของการผลิต เมื่อจ าหน่ายได้ก็สามารถมีทุนผลิตได้ ฉะนั้นจะต้อง
ท าดังนี้    
   ๑).สร้างคุณภาพของผลิตภัณฑ์เพื่อให้ได้มาตรฐานและความเชื่อมั่นในผลิตภัณฑ์
นั้นๆว่ามีคุณภาพจริง เช่นความแข็งแกร่ง สีสันไม่หลุดลุ่ยง่าย ไม่ใช้ส่วนผสมท่ีเป็นอันตรายต่อ
สุขภาพ จากการท่ีผู้บริโภคน าไปใช้จริง เช่นการน าหม้อน าไปใส่น้ าเพื่อดื่มเป็นต้น 
   ๒).สร้างแบรนด์เพื่อความน่าเชื่อถือเพราะทุกวันนี้ยังไม่มีโรงงานใดท่ีมีแบรนด์เป็น
ของตนเอง เพราะการสร้างแบรนด์นั้นสามารถท าให้ผู้บริโภคจดจ าผลิตภัณฑ์ และรู้จักผลิตภัณฑ์
นั้นๆของโรงงานนั้นๆด้วยว่าแบรนด์นี้ดีมีคุณภาพ ซ่ึงการสร้างแบรนด์นั้นมีหลายวิธีด้วยกันคือ 
ปรึกษาหน่วยงานท่ีเก่ียวข้องในด้านการส่งเสริม เช่น อุตสาหกรรมจังหวัด กรมพัฒนาชุมชน 
มหาวิทยาลัยต่างๆ หรือสามารถปรึกษาได้ท่ีศูนย์ความรู้ด้านการออกแบบ  Thailand Creative & 

Design Center (TCDC) เป็นต้น หรือไม่หากมีลูกหลานท่ีพอมีความรู้ช่วยออกแบบให้ก็ได้      
แบรนด์คือสัญญาลักษณ์ท่ีเกิดจากความคิดของผู้ผลิตหรือผู้ประกอบการท่ีต้องการให้ส่ือถึงตัว
ผลิตภัณฑ์ หรือส่ือถึงความเป็นตัวตนท่ีเก่ียวข้องกับผลิตภัณฑ์นั้นๆเพ่ือให้จดจ าได้ง่ายและบ่งบอกถึง
ความหมายของผลิตภัณฑ์นั้น ซ่ึงส่งผลต่อการตลาดเป็นอย่างมาก  
   ๓). ผู้ผลิต หรือผู้ประกอบการร้านค้าจะต้องร่วมมือกันหาแนวทางเพื่อกระตุ้น
ยอดขาย การกระตุ้นยอดขายโดยการส่งเสริมการขาย เช่นซ้ือหม้อน้ า ๑ ใบ แถมฟรีกระบวยตักน้ า 
๑ ชิ้น หรือซ้ือโคนโท ๑๐ ใบ แถมฟรีอีก ๑ ใบ เป็นต้น ซ่ึงกิจกรรมเหล่านี้บางคร้ังผู้ประกอบการ
ร้านค้าโดยล าพังก็อาจจะไม่สามารถท าเองได้ ต้องได้รับการสนับสนุนจากผู้ผลิตอีกทีหนึ่ง เพราะว่า
ผลิตภัณฑ์ทุกชิ้นผู้จ าหน่ายหรือผู้ประกอบการร้านค้าก็ต้องใช้เงินซ้ืมาทุกชิ้น แต่ผู้ผลิตหรือโรงงาน
สามารถช่วยได้เพราะว่าผลิตเพิ่มอีกชิ้นหนึ่งจะเป็นไรไปเป็นต้น  
   ๔).ในเมื่อมีแบรนด์แล้วผู้ผลิต หรือผู้ประกอบการร้านค้าชุมชนต้องหาแนวทางเปิด
ตลาดแบบออนไลน์เพื่อเป็นช่องทางการจ าหน่าย เช่นเปิดเว็ปไซต์กับเว็ปโฮสติ้งต่างๆ ซ่ึงจะมี
ค าแนะน าให้หากเข้าไปเปิดดูใน Google หรือไม่ ก็หาเปิดเว็ปไซต์ฟรีก็มีอยู่ หลายเว็ป เช่น
www.Lnw Shop.com เป็นต้น หรือไม่ก็สามารถสร้างเว็ปเพจใน Face book สร้างกลุ่มไลน์เพื่อ
ขายสินค้าเป็นต้น ซ่ึงทุกวันนี้จะมีกลุ่มผู้บริโภคบางกลุ่มท่ีนิยมซ้ือสินค้าทางออนไลน์เป็นอย่างมาก 
หากเป็นต่างประเทศแล้วจะนิยมซ้ือสินค้าทางออนไลน์มากกว่าซ้ือตามห้างหรือร้านค้า เพราะว่า
สะดวก ไม่ต้องเสียเวลาขับรถไปมาส้ินเปลืองน้ ามันเปล่าๆ ไหนจะเสียอารมณ์กับสถานการณ์รถติด
อีก ไปถึงร้านค้าแล้วสินค้าไม่มีหรือไม่ก็สินค้าหมดต้องเสียความรู้สึกอีก การเลือกซ้ือก็ไม่หลากหลาย
เหมือนกับซ้ือในเว็ป คลิกแปลบเดียวก็สามารถเห็นได้หลายร้านค้า ช่องทางท่ีกล่าวมานี้อาจจะเป็น
แนวทางในการท าตลาดท่ีเหมาะกับผู้ผลิตเคร่ืองป้ันดินเผาเป็นอย่างมากโดยเฉพาะผลิตภัณฑ์ชิ้นเล็ก
ชิ้นน้อยสามารถจัดส่งได้สะดวกและรวดเร็วโดยบริการท่ีรองอยู่หลายบริษัทโลจิสติกส์ ท่ีเกิดขึ้น
มากมายในขณะนี้  
   ๕). กลุ่มวิสาหกิจชุมชนบ้านเหมืองกุงควรจะน าผลิตภัณฑ์ใหม่ๆให้กับผู้ดูแลเว็ปไซต์ 
“หนึ่ งต าบลหนึ่ งผลิตภัณฑ์  (OTOP)”เพื่อ อัพเดททุกระยะ เพราะว่าเว็ปของหนึ่ งต าบล           



 
 

๘๕ 

หนึ่งผลิตภัณฑ์จะมีผู้บริโภคนิยมเข้าดูไม่น้อย เพื่อเป็นกระตุ้นให้ผู้ดูแลเว็ปไซต์ได้กระท า SEO 

(Search Engine Optimization) การโปรโมทเว็ป 
  (๓ ) ผู้ประกอบการร้านค้าร่วมถึงเจ้าของโรงงาน ท่ี เปิด ร้านจ าหน่ ายผลิตภัณฑ์
เคร่ืองป้ันดินเผามักจะลวงราคากันเอง เป็นสาเหตุของการสูญเสียรายได้ทางธุรกิจเคร่ืองป้ันดินเผา 
และอาจกระทบต่ออาชีพนี้ ท าให้สูญเสียคุณค่าของผลิตภัณฑ์นั้นๆ ผลิตภัณฑ์นั้นๆจะไม่มีคุณค่า
อะไรเลย เพราะเกิดจากการแย่งกันขายท าให้เสียเสียราคา และคุณค่าของผลิตภัณฑ์นั้นไป ดังนั้น
ผู้ผลิตหรือผู้ประกอบการร้านค้าต้องยึดถือเอาหลักธรรมในพระพุทธศาสนาเป็นเคร่ืองยึดเหนี่ยว
จิตใจ คือจะต้องท าการค้าแบบซ่ือสัตย์ สุจริต ไม่เบียดเบียนซ่ึงกันและกัน ไม่อิจฉาริษยาซ่ึงกันและ
กัน ไม่ค้าขายลวงกันเป็นต้น 

  ๓) ความคิดเห็นจากการสัมภาษณ์ ผู้บริโภค ต่อแนวทางการเสริมสร้างคุณค่าการ
ผลิตเครื่องปั้นดินเผา ของชุมชนบ้านเหมืองกุง ต าบลหนองควาย อ าเภอหางดง จังหวัดเชียงใหม่  
  จากการสัมภาษณ์ผู้ให้ข้อมูลหลักที่ส าคัญในมุมของผู้บริโภค เกี่ยวกับแนวทางการ
เสริมสร้างค ุณค ่าการผลิต เค รื่องปั ้นด ิน เผา ของชุมชนบ้าน เหม ืองก ุง ต าบลหนองควาย      
อ าเภอหางดง จังหวัดเชียงใหม่ มีความคิดเห็นไปในแนวเดียวกัน “กล่าวคือการซ้ือผลิตภัณฑ์
เค รื่องปั ้นด ินเผาร้อยละ ๙๐% น าไปเพื ่อใช้ตกแต ่งสถานที ่ ไม ่ว่าจ ะเป็น โรงแรม รีสอร์ท       
หรือบ้านเรือนเพราะเห็นว่าเคร่ืองป้ันดินเผาเป็นงานศิลปะท่ีมีความเป็นธรรมชาติท่ีน่าสะสมและ
เหมาะแก่การน ามาประดับตกแต่ง ท าให้รู้สึกเหมือนกับได้อยู่ กับธรรมชาติอย่างเต็มรูปแบบ ”๑๑        
มีความสอดคล้องกับผู้ให้ข้อมูลหลักส าคัญกล่าวว่า “ในอนาคตแน่นอนว่าผู้บริโภคทุกคนต้องการท่ีจะ
เห็นรูปแบบใหม่ ๆ ของผลิตภัณฑ์ท่ีไดรับการพัฒนาออกมาวางจ าหน่ายตามตลาด โดยเฉพาะอยากให้
เน้นรูปแบบการเป็นธรรมชาติมากท่ีสุด ความแข็งแรงและทนทาน มีน้ าหนักท่ีเบาสามารถขนย้ายได้
สะดวก บางทีอาจรวมถึงการใช้บรรจุภัณฑ์ห่อหุ้มอีกทีหนึ่ง หากจะต้องเพิ่มราคาขึ้นอีกก็ไม่เป็นไร เพื่อ
ความสะดวกและปลอดภัยของผลิตภัณฑ์นั้น ๆ”๑๒ ขณะเดียวกันความคิดเห็น และมุมมองท่ีแตกต่าง
กันระหว่างผู้ให้ข้อมูลหลักส าคัญกล่าวว่า “ส าหรับผู้บริโภคภายในประเทศงานเคร่ืองป้ันดินเผาท่ีใช้
ส าหรับโชว์หรือใช้ในการประดับตกแต่งโดยจะเน้นความสวยงามเป็นหลัก ความคงทน และแข็งแกร่ง
ไม่ค่อยให้ความสนใจสักเท่าไหร่ แต่ส าหรับผู้บริโภคต่างประเทศมักจะเน้นท้ังสองรูปแบบ คือแข็งแกร่ง 
คงทน และสวยงาม เพราะความคงทนนั้นจะเก่ียวข้องกับการขนส่งท่ีไกล และโอกาสเส่ียงสูงมากต่อ
การแตกเสียหาย”๑๓ 
  จากประเด็นความคิดเห็นของผู้บริโภคท่ีให้สัมภาษณ์ว่า ๙๐% น าไปเพื่อใช้ตกแต่งสถานท่ี 
ไม่ว่าจะเป็นโรงแรม รีสอร์ท       หรือบ้านเรือนนั้น ผู้ประกอบการเคร่ืองป้ันดินเผาถือว่าเป็นโอกาส
อย่างยิ่งท่ีจะพลิกวิกฤตให้เป็นโอกาส เพราะว่าทุกวันนี้ผลิตภัณฑ์เคร่ืองป้ันดินเผาของเราท่ีเคยผลิต

                                               

 ๑๑สัมภาษณ์  Mr. Benson Meyland, ผู้บริโภคชาวจีน เจ้าของโรงแรมในจังหวัดสิบสองปันนา, วันที่ 
๑๗ กรกฎาคม ๒๕๖๐. 
 ๑๒สัมภาษณ์  Mrs.Xishang Wensoo, ผู้บริโภคชาวจีน นักการตลาดในจังหวัดสิบสองปันนา,  วันที่ 
๑๗ กรกฎาคม ๒๕๖๐. 
 ๑๓สัมภาษณ์  นางฟ้ารุ่ง โคนารีอุส, ผู้บริโภคภายในประเทศ: นักออกแบบ และสร้างบ้าน,  วันที่ ๑๗ 
กรกฎาคม 



 
 

๘๖ 

ออกมาเพื่อใช้งานจริงเช่น หม้อน้ า โคนโท ใช้ส าหรับใส่น้ าเพื่อดื่มมาปัจจุบันได้เส่ือมความนิยมลงไป 
ซ่ึงถือว่าเป็นวิกฤตอย่างยิ่งท่ีส่งผลกระทบต่อรายได้ของกลุ่มผู้ผลิต แต่เมื่อเรากลับมาดูความคิดเห็น
ของผู้บริโภคท่ีให้ข้อมูลส าคัญซ่ึงเป็นชาวต่างชาติ ให้ความส าคัญว่าส่วนใหญ่ แล้วผลิตภัณฑ์
เคร่ืองป้ันดินเผาของเรา ๙๐ กว่าเปอร์เซ็นต์น าไปใช้ตกแต่ง  
  ดังนั้นผู้ประกอบการเคร่ืองป้ันดินเผาสมควรน าเอาแนวคิดนี้มาปรับปรุง และประยุกต์
เคร่ืองป้ันดินเผาของเราให้ตรงกับความต้องการของผู้บริโภคอย่างแท้จริง เช่นการน าเอาโคนโทจากใบ
เล็ก มาท าเป็นใบใหญ่ใส่ลวดลายแบบไทยๆ ตกแต่งด้วยหวายให้ดูสวยงามเพื่อเป็นผลิตภัณฑ์ใหม่
สามารถน าไปตกแต่งตามสถานท่ีต่างๆได้ หรือการน าเอาหม้อน้ าจากเดิมไม่เคยท าฝาให้สนิท ก็ให้ท า
ฝาให้สนิทอาจจะต้องท าให้สามารถกันอากาศเข้าไปข้างในได้โดยวิธีการเพิ่มวัสดุ สูญญากาศ เข้าไปอีก
ที และเคลือบข้างในด้วยน้ าเคลือบหรือน้ ายาเคลือบแข็งก็ได้ เพื่อสามารถน าไปใส่ใบชาหรือใส่ส่ิงของ
ประเภทท่ีต้องใช้สูญญากาศ เป็นต้น  ซ่ึงมีความสอดคล้องกับความต้องการท่ีผู้ให้ข้อมูลหลักส าคัญ
กล่าวว่า “ในอนาคตแน่นอนว่าผู้บริโภคทุกคนต้องการท่ีจะเห็นรูปแบบใหม่ ๆ ของผลิตภัณฑ์ท่ีไดรับ
การพัฒนาออกมาวางจ าหน่ายตามตลาด โดยเฉพาะอยากให้เน้นรูปแบบการเป็นธรรมชาติมาก
ท่ีสุด”๑๔ และส่ิงท่ีควรพัฒนาเพิ่มเติมเป็นอย่างยิ่งคือการพัฒนาบรรจุภัณฑ์ส าหรับผลิตภัณฑ์ท่ีสามารถ
ท าบรรจุภัณฑ์ได้เช่นของชิ้นเล็กชิ้นน้อยเป็นต้น เพราะการท าบรรจุภัณฑ์นั้นยังเป็นการประชาสัมพันธ์
ให้กับผลิตภัณฑ์นั้นๆอีกด้วย เพราะสามารถใส่ Story ลงบนบรรจุภัณฑ์ได้อย่างลงตัว ไม่ว่าจะเป็น  
โลโก้ ชื่อโรงงาน ประวัติความเป็นมาของโรงงาน หรือประวัติความเป็นมาของผลิตภัณฑ์นั้นๆ ตลอด
จนถึงสถานท่ีติดต่อก็สามารถใส่ลงบนบรรจุภัณฑ์นั้นได้  ฉะนั้นผู้ผลิตหรือผู้ประกอบการรายใดท่ีมี
ศักยภาพพอท่ีจะเร่ิมพัฒนาบรรจุภัณฑ์เองได้ ขั้นตอน ท่ี ๑.จะต้องเตรียมตัวผลิตภัณฑ์ ก่อนว่า
ผลิตภัณฑ์ตัวไหนอยากท าบรรจุภัณฑ์ ขั้นตอนท่ี ๒. จะต้องเตรียมข้อมูลต่างๆเก่ียวกับโรงงาน 
ผลิตภัณฑ์ หรือข้อมูลอ่ืนๆท่ีเราต้องการน าไปใส่ลงบนบรรจุภัณฑ์  ขั้นตอนท่ี ๓. ปรึกษาโรงพิมพ์   
หรือนักออกแบบเพื่อออกแบบบรรจุภัณฑ์ ซ่ึงการออกแบบบรรจุภัณฑ์จะต้องค านึงถึงตัวผลิตภัณฑ์
ก่อนว่าผลิตภัณฑ์แบบไหนสมควรท าบรรจุภัณฑ์หรือไม่ควรท า , ราคาต้องพอเหมาะพอดีไม่แพง
เกินไปหรือไม่ถูกเกินไปจนบรรจุภัณฑ์นั้นๆไม่มีความแข็งแรง , สีสันต์จะต้องให้เข้ากับผลิตภัณฑ์สีไม่
โดดเกินไป      , ข้อมูลท่ีจะต้องใส่ลงบนบรรจุภัณฑ์นั้นๆจะต้องไม่เยอะเกินจนมองแล้วไม่รู้ว่าจะเน้น
ต้องไหนพิเศษบ้าง และภาษาเป็นอีกส่วนหนึ่งท่ีส าคัญเป็นอย่างมาก ต้องดูกลุ่มเป้าหมายของเราก่อน
ว่าจะส่งขายประเทศไหนบ้างเป็นต้น  
  ส าหรับผู้ผลิตรายใดท่ีไม่สามารถเร่ิมท าการพัฒนาบรรจุภัณฑ์เองได้ สามารถท่ีจะขอใช้
บรรจุภัณฑ์ร่วมกับทางกลุ่มวิสาหกิจชุมชนท่ีได้จดทะเบียนไว้ได้โดยจะต้องใช้ข้อมูลร่วมทุกอย่าง   
และจะต้องรอให้หน่วยงานเข้ามาสนับสนุนงบบรรจุภัณฑ์ให้อีกที หรือหากทางกลุ่มมีงบประมาณเองก็
สามารถยื่นเร่ืองขอให้หน่วยงานท่ีเก่ียวข้องสนับสนุนเร่ืองนักออกแบบให้ได้ ซ่ึงบางหน่วยงาน ท่ี
เก่ียวข้องส่วนใหญ่จะมีแผนพัฒนาด้านนี้อยู่แล้ว 
  จากประเด็นเดียวกันความคิดเห็น และมุมมองท่ีแตกต่างกันระหว่างผู้บริโภคในประเทศ 
และผู้บริโภคต่างประเทศกล่าวว่า ส าหรับผู้บริโภคภายในประเทศงานเคร่ืองป้ันดินเผาท่ีใช้ส าหรับโชว์
                                               

 ๑๔สัมภาษณ์  Mrs.Xishang  Wensoo, ผู้บริโภคชาวจีน นักการตลาดในจังหวัดสิบสองปันนา,  วันที่ 
๑๗ กรกฎาคม ๒๕๖๐. 



 
 

๘๗ 

หรือใช้ในการประดับตกแต่งโดยจะเน้นความสวยงามเป็นหลัก ความคงทน และแข็งแกร่งไม่ค่อยให้
ความสนใจสักเท่าไหร่ แต่ส าหรับผู้บริโภคต่างประเทศมักจะเน้นท้ังสองรูปแบบ คือแข็งแกร่ง คงทน 
และสวยงาม เพราะแข็งแกร่ง และความคงทนนั้นจะเก่ียวข้องกับกระบวนการขนส่ง เพราะโอกาส
เส่ียงสูงมากต่อการแตกร้าวและความสูญเสีย  
  ดังนั้นผู้ผลิตจะต้องหันมาใส่ใจในเร่ืองความแข็งแกร่งเพิ่มเติม โดยจะต้องเน้นในเร่ือง     
๑. กระบวนการเผาจะต้องเผาให้ได้ตามอุณภูมิท่ีสามารถทดสอบได้ว่าแกร่งจริง ๒. จะต้องเน้นเร่ือง
ส่วนผสมของทรายท่ีน ามาผสมในอัตราส่วนท่ีเหมาะสม โดยให้หน่วยงานท่ีเก่ียวข้องน าไปเข้า
กระบวนการทดสอบคุณภาพเสียก่อนท่ีจะน ามาใช้ในการผลิตเคร่ืองป้ันดินเผา 
 
  สรุปได้ว่า แนวทางการเสริมสร้างการผลิตเคร่ืองป้ันดินเผา ของชุมชนบ้านเหมืองกุง 
       จากประเด็นปัญหาด้านการผลิตจะต้องได้รับการปรึกษาแนะน าจากโรงงานท่ีช านาญ 
หรือจะต้องปรึกษาจากหน่วยงานท่ีเก่ียวข้องในการส่งเสริมจากหน่วยงานภาครัฐ เช่นกรมส่งเสริม
อุตสาหกรรม หรือมหาวิทยาลัยท่ีท างานด้านวิจัยเร่ืองดินเพื่อน าดินไปทดลอง หรือท าการศึกษาจาก
งานวิจัยท่ีเก่ียวข้องแล้วน ามาทดลอง 
  ส่วนสาเหตุท่ีรูปแบบไม่ค่อยมีการพัฒนานั้น ผู้ผลิตจะต้องน าเอารูปแบบผลิตภัณฑ์เก่าท่ี
สามารถจ าหน่ายได้ดีอยู่แล้วน ามาต่อยอดโดยการน ามาประสานกับแนวคิดของนักออกแบบเพื่อ
ปรับเปล่ียนหรือเพิ่มเติมประโยชน์การใช้สอยและลวดลายเข้าอีกที 
  จากประเด็นเร่ืองการสืบทอดภูมิปัญญานั้นผู้วิจัยเห็นว่าโรงงานแต่ละโรงงานควรจะหา
แนวทางสร้างแรงจูงใจให้กับผู้ท่ีสนใจอยากจะรับการถ่ายทอดภูมิปัญญา และการให้โอกาสคนรุ่นเก่า
ได้มีโอกาสกลับมาใช้วิชาเดิมโดยไม่ดูถูกเขา 
  ส่วนความต้องการของผู้บริโภคและตลาดมีความส าคัญต่อการผลิต คือต้นทุนในการผลิต
จะต้องไม่แพงจนเกินไป เพราะเป็นตัวแปรท่ีส าคัญในการเสริมสร้างคุณค่าการผลิตเคร่ืองป้ันดินเผา 
ดังนั้นผู้ผลิตจะต้องท าการลดต้นทุนการผลิตให้ได้โดยการพัฒนาการป้ันจากเดิมมาใช้การหล่อโดยใช้
โมแทน ในผลิตภัณฑ์บางอย่างท่ีสามารถท าได้ 
  ในประเด็นเร่ืองการตลาดนั้น  ผู้ประกอบการร้านค้าชุมชน หรือเจ้าของโรงงานต้องหา
แนวทางเสริมสร้างด้านการตลาดให้มากเพราะเป็นหัวใจของการผลิต  จะต้องสร้างคุณภาพของ
ผลิตภัณฑ์เพื่อให้ได้มาตรฐานและความเชื่อมั่นในผลิตภัณฑ์นั้นๆว่ามีคุณภาพจริง จะต้องสร้างแบรนด์
เพื่อความน่าเชื่อถือ จะต้องท าการกระตุ้นยอดขาย โดยการส่งเสริมการขาย จะต้องหาแนวทางเปิด
ตลาดแบบออนไลน์เพื่อเป็นช่องทางการจ าหน่ายในยุกต์ โลกาภิวัตน์  จะต้องน าผลิตภัณฑ์ใหม่ๆส่ง
ให้กับผู้ดูแลเว็ปไซต์ตลอดเวลา เพื่อเป็นการกระตุ้นให้ผู้ดูแลเว็ปไซต์ได้กระท า SEO (Search 

Engine Optimization) การโปรโมทเว็ป และผู้ประกอบการเจ้าของโรงงานต้องยึดถือเอาหลักธรรม
ตามพระพุทธศาสนาเป็นเคร่ืองยึดเหนี่ยวจิตใจ คือจะต้องท าการค้าแบบซ่ือสัตย์ สุจริต ไม่เบียดเบียน
ซ่ึงกันและกัน ไม่อิจฉาริษยาซ่ึงกันและกัน ไม่ค้าขายลวงกัน 
  จากประเด็นเดียวกันต่อความคิดเห็น และมุมมองท่ีแตกต่างกันระหว่างผู้บริโภคใน
ประเทศ และผู้บริโภคต่างประเทศนั้น ผู้ผลิตจะต้องหันมาใส่ใจในเร่ืองกระบวนการเผาเพื่อให้ความ
แข็งแกร่งเพิ่มมากขึ้น และจะต้องเน้นเร่ืองส่วนผสมของทรายท่ีน ามาผสมในอัตราส่วนผสมท่ีเหมาะสม 



 
 

๘๘ 

และส่ิงท่ีผู้ผลิตหรือผู้ประกอบการควรท่ีจะริเร่ิมพัฒนาให้มากท่ีสุดอีกอย่างหนึ่งคือต้ องพัฒนาบรรจุ
ภัณฑ์ด้วย 
    
๔.๒ องค์ความรู้ 
  จากการท่ีผู้วิจัยได้ศึกษา “แนวทางการเสริมสร้างการผลิตเคร่ืองป้ันดินเผา ของชุมชน
บ้านเหมืองกุง ต าบลหนองควาย อ าเภอหางดง จังหวัดเชียงใหม่” ท าให้สามารถสรุปผลการวิจัยได้
เป็นองค์ความรู้เพื่อเป็นแนวทางในการเสริมสร้างการผลิตเคร่ืองป้ันดินเผา ของชุมชนบ้านเหมืองกุง    
ต าบลหนองควาย อ าเภอหางดง จังหวัด เชียงใหม่  ให้เป็นผลส าเร็จอย่างเป็นรูปธรรม ดังนั้น         
องค์ความรู้ท่ีได้รับจากการวิจัยในคร้ังนี้ ผู้วิจัยแสดงในรูปแบบของแผนภาพ คือ ขั้นตอนการศึกษา
แนวทางในการเสริมสร้างการผลิตเคร่ืองป้ันดินเผา ของชุมชนบ้านเหมืองกุง ต าบลหนองควาย  
อ าเภอหางดง จังหวัดเชียงใหม่ โดยมีรายละเอียดของขั้นตอนดังนี้ 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
    - สภาพทั่วไปของการผลิต         - คุณภาพของผลิตภัณฑ์            - การหาแหล่งดินใหม่ 
    - การพัฒนารูปแบบ                      - บรรจุภัณฑ์               - การตรวจคุณภาพดิน 
    - การตลาด                         - ประโยชน์ใช้สอย            - การใช้ส่วนผสมของทราย 
    - การสืบต่องานฝีมือสล่าปั้น          - การตลาด                                   - พัฒนารูปแบบใหม่ 
                - การสร้างแรงจูงใจให้กับผู้สืบทอดภูมิปัญญา - พัฒนาบรรจุภัณฑ์ 
                - การน าหลักธรรม            - ส่งเสริมการขาย 
                - การใช้หลักสัมมาอาชีวะ         - การยึดหลักธรรม 
               
  

แผนภาพท่ี ๔.๑ ขั้นตอนการศึกษาแนวทางการเสริมสร้างคุณค่าการผลิตเคร่ืองป้ันดินเผา 
 
  ๑) ศึกษาสภาพท่ัวไปของการผลิตเคร่ืองป้ันดินเผา ด้วยการศึกษาสภาพท่ัวไปของการ
ผลิต การพัฒนารูปแบบ การตลาด และการสืบทอดฝีมือสล่าป้ัน 
  ๒) ศึกษาสาเหตุและปัญหาของการผลิตเคร่ืองป้ันดินเผา คุณภาพของผลิตภัณฑ์ บรรจุ
ภัณฑ์ในการห่อหุ้ม ประโยชน์ในการใช้สอย การตลาดการใช้เทคนิคในการส่งเสริมการขาย การสร้าง
แรงจูงใจให้กับผู้สืบทอดภูมิปัญญา และการใช้หลักสัมมาอาชีวะตามแนวพระพุทธศาสนา 

ศึกษาสภาพทั่วไปของ
การผลิต

เครื่องปั้นดินเผา 

สาเหตุและปัญหาของ
การผลิตเครื่องปั้นดินเผา 

แนวทางการเสริมสร้าง
คุณค่าการผลิต
เครื่องปั้นดินเผา 



 
 

๘๙ 

  ๓) ศึกษาหาแนวทางการเสริมสร้างคุณค่าการผลิตเคร่ืองป้ันดินเผา การหาแหล่งดินใหม่
การตรวจคุณภาพดินเพื่อให้ได้มาตรฐานการผลิต การใช้ส่วนผสมของทราย การพัฒนารูปแบบใหม่
การพัฒนาบรรจุภัณฑ์ การใช้เทคนิคในการท ากิจกรรมการส่งเสริมการขาย การน าเอาหลักธรรมเข้า
มาใช้ตามหลักพระพุทธศาสนา 

 
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 


